
LINEのステップ構築と仕組み化

－実践ワークシート－

◆ワークシートの進め方

１.このワークシートを印刷してください。

２.LINEのステップ構築と仕組み化の本編動画を視聴しながら
　必要なワークに取り組んでください。

　

ワークシート使いアウトプットをすることで、

やるべきことが明確になり、行動に繋がりやすくなります。

ぜひチャレンジしてみてください。

Q1.あなたのビジネスの商品は何ですか？

Q2.本編動画を見ながらあなたのLINEMAPを作成しましょう。



＊LINEMAP参考例は、講義資料のp72~76を参考にしてください

＜動画作成ステップ＞

＊動画はウェビナータイプと３話動画タイプの２パターンあります。

あなたのビジネスモデル・配信方法に合わせて、

ウェビナータイプの方はQ3のワーク
３話動画タイプの方はQ4のワーク
に取り組んでください。

Q3.ウェビナー動画シナリオを作成しましょう。
１、タイトル

２、実績紹介

３、チャンス

４、ストーリー

５、パラダイムシフト

６、解決策

７、成功するためには3つのモノが必要
８、オファー

１、タイトル

２、実績紹介

３、チャンス

４、ストーリー



５、パラダイムシフト

６、解決策

７、成功するためには３つのモノが必要

８、オファー

Q4.３話構成の動画のシナリオを作成しましょう

１話：実績

２話：理由・証拠

３話：解決策

１話：実績（タイトル・実績紹介・成功するためのポイント）



２話：理由・証拠（前回の復習・3つの成功ステップ）

３話：解決策

（前回の復習・証明・実績の再紹介・うまくいかない理由や障害・実践するための３ステッ

プ・オファー）

＜診断BOT構築ステップ＞

Q5.診断であなたが知りたいことは何ですか？
＊あなたのビジネスで成約率を分けるために最も大事なポイントは？

例)
顧客のビジネス形態（リアルビジネスorオンラインビジネス)
性別（男性or女性）

Q6.どんな診断を行いますか？
＊この診断のタイトルをつけるとしたら何にしますか？

どんな診断だと回答しやすいと思いますか？

例）

・おすすめのタイプ別SNS診断
・業種別LINE集客パターン診断
・●●適性診断



Q7.どんな質問をしますか？回答の選択肢を用意しましょう。
例）

・あなたのビジネスはどっち？（リアルビジネス・オンラインビジネス）

・起業歴は？（1年以内、5年以上、10年以上）
・年商は？（1000万未満、1000万円~1億円、１億円以上〜）
・あなたの年収は？

・従業員数は？

など、あなたのビジネスにとって必要な質問を行います。

以上がLINEの売れる仕組みを構築して
売り上げを上げるワークになります。

ワークを活用してLINEのシナリオ・仕組みを作っていきましょう。

LINEのステップ構築と仕組み化


